‘La parrilla oficiaba de alquimista mientras los hombres charlaban
alegres y el vino hacia mejores los chistes malos. Aquel dia el sol era
un ojo de oro que nos miraba con envidia.”

Roberto Achura
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HISTORIA DE UNA
PARRILLADA IMPERFECTA

Las mejores empresas en el mundo tienen las
historias mas sencillas para contar cémo
empezaron.

La nuestra comienza el dia que Alejandro Ponce
de Ledn en el ano 2003, ya viviendo en Colombia,
fue invitado a comer un asado en casa de amigos,
un asado donde todo salié mal, el anfitrion no pudo
encender el fuego, el tiempo pasaba, los amigos
con hambre y donde los domiciliarios comenzaron
a llegar con pizzas para calmar el apetito voraz de
los invitados.

A todo esto, siendo invitado, y sin conocer a nadie
permanecia callado, hasta que dijo que era
argentino, y eso fue como decirle a la gente ‘llegd
la salvacion”.

Para resumirles, Alejandro termind prendiendo el
fuego, eso si, con mucha dificultad porque la
madera estaba mojada, hizo algunos cortes a la
parrilla e iba sacando platos como si de un experto
se tratara.

Al terminar este dia, surgio la idea de que habia en
eso un potencial de negocio en Colombia. Anos
mas tarde, luego de muchas pruebas vy
capacitaciones se lanzo al mercado con Ponce de
Ledn Parrilladas Argentinas.




SE

BUSCAMOS REALIZAR ALIANZAS CON PERSONAS O EMPRESAS
PARA BRINDAR UNA EXPERIENCIA UNICA CON NUESTRO CURSO.

EN EL PAiS QUE ESTES, LLEGAREMOS...

CONTAMOS CON CURSOS EXITOSOS DICTADOS EN DIFERENTES CIUDADES
DENTRO Y FUERA DE COLOMBIA.

: QUE DEBE HACER NUESTRO ALIADO? |

Conseguir un lugar con capacidad
suficiente para la actividad, entre
150 a 200 personas.

Hacer alianzas con patrocinadores
locales, como proveedores de
carnes, cerdos, pescados y
mariscos, pollo, vinos, lena, parrillas,




PATROCINADORES
Y PROVEEDORES
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iUn mar de delicia
pueslo en l mesa
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LOS PROVEEDORES
O PATROCINADORES
PUEDEN PARTICIPAR
APORTANDO EFECTIVO

O EN EsPEUA TENDRAN DERECHO A:
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4 Espacio y presentacion de sus
<™ productos en la actividad.

\o Venta de productos en la actividad
< Espacio para pendon.

\@  Aparecerdn en las publicidades
“ " realizadas para comercializar el
Curso.
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ALIADO ¢ QUE HACEMOS NOSOTROS?

REALIZAMOS LA PROMOCION Y PUBLICIDAD DEL
EVENTO EN DISTINTOS MEDIOS DIGITALES CON
METODOS COMPROBADOS QUE DAN RESULTADOS.

NOSOTROS NOS ENCARGAMOS DE:

% Dictar la actividad del curso.

Certificados de asistencia para los
asistentes.

comerciglizacion.

Realizar los contratos proforma con
los auspiciantes.

3¢ Realizar seguimiento a la logistica y

Una vez pagados los costos y gastos de la produccion del evento, se
realiza un reparto de utilidades del 60% para Ponce de Leén y 40%
para el Organizador local.

Sien el destino por concurrencia se realizan 2 fechas o mds se
reparte las utilidades 50% y 50%.




